VENDY ZAJiCOVA

f

ProcC vase podnikani
NEVYDELAVA? Vyplite si:

[PRACOVNI SESIT + TEST]

Vyhodnoceni testu probéhne na webinari.

Pokud chcete védeét, co délate Spatné, vénujte Cas tomuto
testu. PomuUze vam zjistit, co presné vam brani v tom, aby
vase online podnikani vydélavalo penize a jakym zpudsobem
ho mUzete vylepsit.




TEST:
ZJISTETE, PROC VASE PODNIKANI
NEVYDELAVA PENIZE

Urciteé i vy znate uspesné online podnikatelky, které vydélavaji
prodejem svym online kurzt nebo jinych digitalnich produktu ¢i
sluzeb, a to pomeérné snadno a rychle.

A pravé proto jste se do online podnikani pustila taky. Predstava, ze
vydeélavate penize tim, co vas bavi, pracujete v Case, kdy chcete vy a na
misté, které mate rada.

Takové byly predstavy.

| Kdyz se snazite délat to, co délaji vase uspéesné vzory, stejné mate
pocit, Ze néco délate Spatné, Ze néco dllezitého prehlizite a nevite, co
to je. Pokud chcete védét, co délate Spatné, vénujte Cas tomuto testu.
TEST vdm pomuze zjistit, co pfesné vam brani v tom, aby vase online
podnikani vydélavalo penize a jakym zplsobem ho muzete vylepsit.

Pokud se citite ztracena v online byznysu, tento test vdm pomuze

ziskat jasnost a posunout se dale.
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TEST: Zjistéte, proc¢ vase podnikani
NEVYDELAVA PENIZE

INSTRUKCE K VYPLNEN:I: Test vypliite podle skute¢nosti, ne podle

toho co chcete, ale podle toho, co realne délate.

Za kazdou odpoved na otazku a) si pripiste +1 bod a na konci

s v v,

VYHODNOCENI PROBEHNE PRIMO NA WEBINARI.

1.Jaky je vas hlavni cil v podnikani?

a) Ziskat co nejvice sledujicich na socialnich sitich.
b) Vytvorit a prodat kvalitni produkt, ktery fesi potfeby zakaznika.

2.Jak casto premyslite o tom, jak zvysit pocet sledujicich na
socidlnich sitich?

a) Denné
b) Zridka

3.Jaké nastroje pouzivate pro propagaci svého podnikani?

a) Predevsim socialni site.
b) Mnoho riznych nastroju, véetné emailového marketingu, PR a SEO.



4.Jak moc jste se snazili pochopit potifeby svych zdkaznikl pred
tim, nez jste vytvorili svij produkt?

a) Odhadla jsem potreby své cilové skupiny.
b) Velmi ddkladné.

5.Jak dlouho trvalo, nez jste zacali prodavat svuj produkt po jeho
vytvoreni?

a) lhned, chtéla jsem vidét reakce lidi na socialnich sitich.
b) Po dUkladné strategii, kterd zahrnovala testovani trhu a planovani
marketingu.

6.Jaky mate marketingovy plan pro svuj produkt?

a) Spoléham se na socialni sité a influencer marketing.

b) Mdm plan zahrnujici rdzné marketingové nastroje, véetné
emailového marketingu, PR a PPC reklamy.

7.Jak ¢asto ménite svlj marketingovy plan?

a) Zridka.
b) Prabézné, abych se prizplsobila ménicim se potfebam trhu.

8.Jak dulezité jsou pro vas data a analyza vykonu vaseho
podnikani?

a) Nevim, jak meérit vykon podnikani.
b) Pracuji s daty pribézné a snazim se zlepsSovat vykon svého
podnikani na zakladé analyz.



9.Jakou roli hraji vase hodnoty a mise v podnikani?

a) Nevenuji jim moc pozornosti.
b) Isou pro mé dllezité a ovlivAuji, jakym zpUlsobem vedu své
podnikani.

10.Jaky vztah mate se svymi zadkazniky?

a) Snazim se ziskat co nejvétsi pocet sledujicich a komentard na
socialnich sitich.

b) Snazim se budovat pevny a dlouhodoby vztah s mymi zakazniky,
ktefi se citi spokojeni s mou znackou a produktem.

11.Jaké jsou vase zkusenosti s financovanim vaseho podnikani?

a) Spoléham se na své vlastni Uspory nebo pujcky od rodiny a pratel.
b) Planuiji a fidim finance svého podnikani pribézné a vyuzivam rlzné

zdroje financovani.

12.Jak ¢asto se snazite rozsirovat své obchodni dovednosti a
znalosti?

a) Zridka, odviji se to od trendd, které prichazeji.
b) Prdbézné, vyuzivdm rlzné zdroje pro vzdélavani se v oblasti
podnikani a marketingu.

13.Jak se snazite zlepSovat kvalitu svého produktu?

a) Nepremyslim o tom moc.



b) Snazim se pribézné zlepsovat svUj produkt na zakladé zpétné vazby

od zdkaznikd a vlastnich analyz.

14.Jak se snazite rozsirit své trzby?

a) Spoléham se na socialni sité a influencer marketing.
b) Madm plan, ktery zahrnuje rlzné marketingové nastroje a snazim se
rozsitit své trzby prdbézné.

15.Jak se snazite konkurovat ostatnim podnikatelim ve vasem

odveétvi?

a) Snazim se vytvaret zajimavy obsah na socialni sitée.

b) Snazim se poskytnout kvalitni produkt a sluzby, které splnuji potreby
zakaznik( a délam vse pro to, aby moje znacka byla vidét jako
odbornik ve svém odvétvi.

s v v

muze byt i O a nejvyssi pocet bodU je 15.

POCET BODU



PRIPRAVA

KROK # 1: Udé&lejte si c¢as PRED WEBINAREM a napiste si,
proc jste se rozhodli (a nebo proc chcete) zacit online
podnikat. Jaky je Vas cil?



PRIPRAVA

Krok # 2: Vypiste si vSechny prekazky, které v online

podnikani mate. Co vam brani? Co nedokazete zvladnout?



PRIPRAVA

KROK #3: Predstavte si, ze mate vytvorené online podnikani,
které vydélava stabilné penize. Jak by, v takovém pripadé,
vypadal vas zivot? Jak by vypadal vas domov? Jakeé by byly vase
dny? Co byste urcité délali? Co byste urcité nedélali? Kym byste
byli?



VENDY ZAJIiCOVA

Vyhodnoceni
TESTU









KROK 1

SMUTNA STATISTIKA PROTOZE

CO ME NEJVICE ZAUJALO NA CO NECHC| ZAPOMENOUT






KROK 2

SMUTNA STATISTIKA PROTOZE

CO ME NEJVICE ZAUJALO NA CO NECHC| ZAPOMENOUT






KROK 3

SMUTNA STATISTIKA PROTOZE

CO ME NEJVICE ZAUJALO NA CO NECHC| ZAPOMENOUT






